Art der Stelle: Wer
1 Stellenangebot &=

Technischer

' : : wir
Vertr|ebS| ngenleur (m/W/d) Beschaftigungsbeginn:
ab sofort
Referenznummer
Stand: 08.03.2024 Anstellung:
Vollzeit

Ausschreibendes Unternehmen:

Peikko Deutschland GmbH Berufsfelder:
Bidro / Verwaltung /

Finanzwesen

Standort: Handwerk
Peikko Deutschland GmbH Industrie / Produktion /
Brinker Weg 15 Chemie

Ingenieurwesen /
Entwicklung / Konstruktion
Vertrieb / Verkauf
Sonstige Berufe

Technischer Vertriebsingenieur (m/w/d)

Ansprechpartnerin:

Frau Tanja Jackel
Personalleiterin

Tel. 05634 / 9947 - 290
tanja.jaeckel@peikko.com

sind?

Wir sind die Peikko Deutschland GmbH, ein Teil der finnischen Peikko-Familie, die nordische
Werte hochhélt: Flache Hierarchien, Offenheit flr neue ldeen und gemeinsames Arbeiten sind bei
uns fest verankert. Unser Team besteht aus kreativen, ehrgeizigen und engagierten Koépfen.
Unsere Leidenschaft gilt innovativen, zukunftsfahigen und qualitativ hochwertigen Produkten, die
wir gemeinsam erfolgreich auf dem Markt positionieren wollen.

Bei uns kannst Du wirklich etwas bewirken und zum Erfolg beitragen. Vielfalt, Flexibilitat und
Effizienz sind uns wichtig, und wir bieten unseren Mitarbeitern internationale
Karrieremdglichkeiten. Finde auch Du es heraus, und werde Teil unseres Teams!


https://www.karriere-in-nordhessen.de/pdf/stellenangebot/peikko
mailto:tanja.jaeckel@peikko.com

Standort: Mix aus Remote und AuBendienst in Siiddeutschland (vorzugsweise Minchen,
Stuttgart, Nirnberg)

Aufgabengebiet:

Unser Arbeitsalltag bietet ein breites Aufgabenspektrum! Du jonglierst zwischen Kundenbetreuung
und Projektleitung, spielst eine Hauptrolle bei der Gewinnung neuer Kunden und sorgst fir den
reibungslosen Ablauf unserer gemeinsamen Projekte. Du bist hauptverantwortlich und leitest die
Geschicke, wenn es um Dein Vertriebsgebiet und die Anliegen unserer Kunden geht. Im
Hintergrund steht Dir ein Team voller Allrounder:innen aus dem Backoffice mit kaufmannischem
und technischem Fachwissen zur Seite. Deine Aufgaben sind ein cooler Mix aus Remote-Office-
Action und persoénlichen Meetings direkt beim Kunden:

» Technische Kundenbetreuung: Du bist der Experte, der unsere Kunden in technischen
Belangen unterstitzt und betreut.

» Akquise und Analyse neuer Projekte und Kunden: Du bist aktiv in der Gewinnung neuer Projekte
und Kunden involviert, bist ein Profi im Aufbau von Beziehungen.

» Beratung und Erarbeitung von Lésungen: Du entwickelst und beratst Planer, Baustellen oder
Fertigteilwerke bei der Implementierung unserer L6sungen

» Verhandlung und Verkauf von interessanten Projekten und Produkten: Du dbernimmst die
Verhandlung und den Verkauf von aufregenden Projekten und Produkten.

» Interne Abstimmung mit anderen Fachabteilungen sowie global mit Peikko Group: Du
koordinierst und arbeitest intern mit verschiedenen Abteilungen und der Peikko Group
zusammen.

» Vortrage bei Symposien und / oder Veranstaltungen von Kunden und Fachverbanden: Du
prasentierst bei Symposien, Kundenveranstaltungen oder Fachverbanden.

» Teilnahme an Fachmessen: Du reprasentierst das Unternehmen auf Fachmessen und knupfst
wichtige Kontakte in der Branche.

Dein Profil:

» Du hast erfolgreich Bauingenieurwesen studiert und idealerweise erste Vertriebserfahrungen



gesammelt

» Die Verantwortung fur aufregende Bauprojekte reizt Dich, und Dein fachliches Know-how
Uberzeugt
Du gehst agil auf unsere Kunden zu

» Eigenstandiges und flexibles Arbeiten macht Dir SpalB3, und Du liebst es, neue Ideen und
Ldsungen zu entwickeln

» Du bist gerne unterwegs, offen fir Kundenmeetings und behaltst auch wahrend Deiner Reisen
stets den Uberblick

» Du hast sehr gute mandliche und schriftliche Kenntnisse in Deutsch und Englisch

Unser Angebot:

Natdrlich erhéltst Du einen strukturierten Einarbeitungsplan und intensive Produktschulungen,
damit Du bestens flr die spannenden Aufgaben vorbereitet bist. Bei uns erlebst Du eine herzliche
Aufnahme und die Mdéglichkeit, Dich in einem globalen Unternehmen zu entfalten. Langfristige
Perspektiven und regelmaBige Fortbildungen unterstitzen Deine Entwicklung. Fir Deine
Reisetatigkeiten nutzt Du einen Firmenwagen oder fahrst bequem per Bahn. Und
selbstverstandlich bekommst Du von uns alles, was Du fir Deine Blroarbeit bendtigst.

Du bist interessiert?

Das ist Dein Job? Dann schreibe uns eine E-Mail. Erzahle uns, was Dich antreibt, warum Du zu
uns passt, wie Dein Gehaltswunsch ist und wann Du starten kannst: karriere@peikko.de.

Wir freuen uns auf Deine Bewerbungsunterlagen! Fir Fragen steht Dir Marvin Vollbracht
telefonisch unter +49 (0)173 5413629 gerne zur Verfligung.

PEIKKO BRINGT FRISCHEN WIND UND FINNISCHEN GEIST IN DIE DEUTSCHE
BAUINDUSTRIE.

Unsere innovativen Produkte flir den Stahlbeton- und Verbundbau erméglichen unseren Kunden
flexibles, effizientes und sicheres Planen und Bauen. Fir uns ist nicht nur wichtig, was wir tun,
sondern auch wie wir es tun. Wir legen groBen Wert auf Nachhaltigkeit, nicht nur in Bezug auf die



Umwelt, sondern auch auf soziale und unternehmerische Aspekte. Hier erfahrst Du mehr:
www.peikko.de

Dieses Angebot auf Karriere Nordhessen aufrufen:
https://www.karriere-in-nordhessen.de/stellenangebot/650481


https://www.karriere-in-nordhessen.de/stellenangebot/technischer-vertriebsingenieur-650481
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