
Key Account Manager *
Projektvertrieb (Kassel
Hybrid, DE)

Referenznummer 986204801
Stand: 05.02.2024

Ausschreibendes Unternehmen:
SMA Solar Technology AG 
#bethechange 

Standort:
SMA Solar Technology AG
Sonnenallee 1

Art der Stelle:
1 Stellenangebot  

Beschäftigungsbeginn:
ab sofort

Anstellung:
Vollzeit

Berufsfeld:
Sonstige Berufe

Ansprechpartnerin: 
Frau Alisa Spiteri 
Global Recruiting Expert 

Wir

gestalten die Energiewende! Als
SMA Solar Technology AG
entwickeln wir im Herzen
Deutschlands ganzheitliche
Energielösungen für große
Solarparks und
Batteriespeichersystemen,

kommerzielle Gebäude bis hin zu Eigenheimen. In der Funktion „Key Account Manager *in“ bist Du
ein Teil unseres schlagkräftigen Projektvertriebsteams und akquirierst neue Interessenten für
unsere Photovoltaik- und Batteriesysteme im Großanlagenprojektvertrieb, stehst aber auch
bestehenden Kunden mit Rat und Tat zur Seite – denn Kundenzufriedenheit ist unser höchster
Qualitätsanspruch!

Dein Beitrag für das große Ganze
Als erster Ansprechpartner bist Du die zentrale Schnittstelle zwischen unseren Kunden und den

verschiedenen SMA-Fachabteilungen

Du koordinierst nationale als auch internationale Kundenaktivitäten innerhalb unserer

Organisation

Du akquirierst und entwickelst neue Interessenten und Kundengruppen für unsere Produkte und
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Systeme

Kundenanregungen trägst Du ins Produktmanagement und in die Entwicklungsabteilung

Du konzipierst komplexe Vertragsmodelle und führst Verhandlungen für eine langfristige

Zusammenarbeit

Du erstellst Forecasts, Reportings für zukünftige Marktaktivitäten und sorgst somit für eine

nachhaltige Kundenbindung und Kundenzufriedenheit

Deine Fähigkeiten sind gefragt
Abgeschlossenes technisches oder betriebswirtschaftliches Studium oder eine vergleichbare

Qualifikation

Berufserfahrung in einer vergleichbaren Position oder mehrjährige Erfahrung im vertriebsnahen

Umfeld sowie ein hohes Maß an (elektro-) technischem Verständnis

Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse

Eigenständiges und ergebnisorientiertes Handeln, in Kombination mit hoher

Leistungsbereitschaft, Flexibilität sowie ausgeprägter Kontakt- und Kommunikationsfähigkeit

Bereitschaft zum Reisen, überzeugende Vertriebspersönlichkeit gepaart mit hoher

Kundenorientierung und sehr gutes Verhandlungsgeschick

#bethechange Wir freuen uns auf Deine Bewerbung!

Dein Kontakt ist Alisa Spiteri | Global HR Management | Telefon: +49 561 9522-0∗ SMA steht für
Chancengleichheit und Vielfalt - unabhängig von Geschlecht, Alter, Herkunft, Religion,
Behinderung oder sexueller Orientierung.

Bitte im Betreff der Bewerbung folgende Referenznummer angeben: 986204801

Dieses Angebot auf Karriere Nordhessen aufrufen:

https://www.karriere-in-nordhessen.de/stellenangebot/641950

Key Account Manager * Projektvertrieb (Kassel Hybrid, DE)

SMA Solar Technology AG, 34266 Niestetal/Kassel
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