Global Partner Manager
(inbound) * Business
Segment Home (Kassel
Hybrid, DE)

Referenznummer 1008163601
Stand: 20.11.2023

Ausschreibendes Unternehmen:
SMA Solar Technology AG
#bethechange

Standort:
SMA Solar Technology AG
Sonnenallee 1

Art der Stelle: Du

1 Stellenangebot &8 bist
an

Beschaftigungsbeginn: dieser

ab sofort Stelle

Anstellung:

Vollzeit

Berufsfeld:

Sonstige Berufe

Ansprechpartner:

Herr Sascha Biedermann

HR Business Partner

interessiert, erfiillst aber nicht
alle Anforderungen? Wir freuen
uns trotzdem auf deine
Bewerbung mit aussagekraftigem
Lebenslauf!

Wir gestalten die Energiewende! In
der Business Unit Home Solutions
entwickeln wir ganzheitliche
Energieldsungen fir das Eigenheim.

Mit unserem SMA Energy System kénnen unsere Kunden nicht nur Solarenergie erzeugen — wir
liefern auch gleichzeitig Lésungen, den erzeugten Solarstrom optimal im ganzen Haus zu
nutzen/verteilen. Haushaltsgerate mit Solarstrom versorgen, Elektrofahrzeug klimaneutral laden
und die Heizung kostenoptimiert steuern — mit dem SMA Energy System Home geht das auf
Wunsch vollautomatisch mit 100% griinem Strom vom Dach. Unterstlitze unser Team bei allen
anfallenden Aufgaben und arbeite tatkraftig an der Energiewende mit.

Dein Beitrag fiir das groBe Ganze

» Als Inbound Partner Manager verantwortest Du das nachhaltige und ganzheitliche Management

der internationalen Partnerschaften des Business Segments
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Global Partner Manager (inbound) * Business Segment Home
(Kassel Hybrid, DE)

SMA Solar Technology AG, 34266 Niestetal/Kassel

Du fUhrst selbststandig Vertrags- und Preisverhandlungen, Gberwachst die vertraglichen
Vereinbarungen und setzt diese im Interesse des Geschaftssegments durch

Du bist erster Ansprechpartner fir unsere Partner und steuerst den Informationsfluss zwischen
den Partnern und SMA

Die Beziehungspflege zu den Partnern ist ein wichtiger Aspekt deiner Arbeit - So schaffst Du
Vertrauen und Loyalitat

Du setzt strategische Partnerschaftsentscheidungen (Inbound) unter Beriicksichtigung der Profit
und Loss Verantwortung des Business Segments um (inkl. Eskalationsmanagement)

Deine Fahigkeiten sind gefragt

Einschlagige Erfahrung im Management von GroBkunden auf der Lieferantenseite

Expertise in den globalen PV-Home-Schliisselmarkten (EU, USA, Australien) sowie umfassende
Erfahrung in den Bereichen Komponenten (z.B. Wechselrichter) und Systeme (z.B.
Energiemanagementlésungen und Batterien)

Starker Unternehmergeist und fortgeschrittenes Verhandlungsgeschick

Ausgepragte Kommunikations- und Kooperationsfahigkeiten (Beziehungsmanagement)
FlieBende Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift

#bethechange Wir freuen uns auf Deine Bewerbung!
Dein Kontakt ist Maureen Ege | Global HR Management | Telefon: +49 561 9522-0

* SMA steht flir Chancengleichheit und Vielfalt - unabhangig von Geschlecht, Alter, Herkunft,
Religion, Behinderung oder sexueller Orientierung.

Bitte im Betreff der Bewerbung folgende Referenznummer angeben: 1008163601

Dieses Angebot auf Karriere Nordhessen aufrufen:
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(Kassel Hybrid, DE)
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